Descubra como o 'Sr. X' construiu um negócio on-line que ganha mais de US $ 100.000 por mês (principalmente lucro) em apenas 16 semanas ...

Esta é a transcrição da primeira entrevista pública que o Sr. X deu.

Aqui está um histórico muito rápido sobre o 'Sr. X':

Desde 1980, ele possui muitos e muitos negócios de sucesso, faturando milhões no processo offline e online. Aqui está apenas a ponta do iceberg de seu passado e o que o 'Sr. X' revela nesta entrevista:

· Como ele iniciou um negócio na web com quase zero investimento e o construiu para gerar mais de US $ 100.000 por mês em vendas consistentes (principalmente lucro) em menos de quatro meses.


· Como ele adquiriu os direitos de um software que estava sendo vendido por US $ 29,95 ... e em poucas semanas o vendeu com muito sucesso por US $ 495 por cópia, perfazendo até US $ 40.000 por semana em vendas.


· Como ele vendeu muitas oportunidades de franquia de negócios por US $ 4.000 por venda, com apenas uma única carta de vendas.


· E muito mais...
Na seção a seguir da entrevista, o 'Sr. X' fala sobre como ele adquiriu os direitos de um software vendido por US $ 29,95 e o vendeu com muito sucesso por US $ 495 por cópia:

Basicamente, passei algum tempo navegando na net. Eu sabia ou tinha uma boa ideia do mercado em que queria estar - estava relacionado ao poker. Agora, toda vez que eu abria um jornal, tinha tudo a ver com poker. Toda vez que você liga a televisão, isso é pôquer, pôquer que, pôquer de celebridades, o canal de pôquer.

Então era um assunto muito quente - eu sabia disso, sabia que muitas pessoas estariam interessadas nele e sabia que o poker é perfeito para a rede. A internet poderia ter sido basicamente projetada para o poker online.

Então eu sabia que era o produto que eu queria entrar, porque era um tópico muito quente na época.

Eu realmente fiquei online - digitei "poker", "software de poker" no Google e comecei a procurar nos sites.

Me deparei com um que eu achava que parecia um produto muito bom, mas, no que me dizia respeito, vendê-lo por US $ 29,95 era tão caro demais. E sabia que, devido à popularidade do assunto e à maneira como pretendia comercializá-lo, sabia que poderia transformá-lo em um produto com valor percebido muito mais alto e que venderia e venderia facilmente por pouco menos de US $ 500.

Entrei em contato - enviei um e-mail para o cara. Ele muito gentilmente voltou para mim. Expliquei a ele o que queria fazer. Tivemos algumas conversas por telefone. Algumas ligações telefônicas para trás e para a frente e decidimos que eu pegaria o produto, reescreveria a cópia das vendas, a re-branding, a reembalagem e a colocação com um nome diferente - foi exatamente isso que fizemos.

Comecei a divulgá-lo em algumas revistas selecionadas e lugares off-line por aqui, comecei a colocá-lo no Google AdWords e antes de sabermos onde estávamos ... Escrevi alguns artigos sobre o assunto ... fizemos alguns comunicados à imprensa. ... começou a ser descoberto pelos mecanismos de pesquisa ... antes que soubéssemos onde estávamos, éramos os número dois e três na pesquisa do MSN e estávamos sendo apanhados por todos os principais mecanismos de pesquisa e as vendas começaram a chegar. tão simples como isso.

Na seção a seguir da entrevista, o Sr. X fala sobre algumas das táticas que ele usou para vender com sucesso o software por US $ 495, perfazendo até US $ 40.000 por semana em vendas:

Eu estava comercializando para um nicho. Jogadores - embora seja um grande nicho, ainda é basicamente um nicho.

Eu sei que os jogadores são inerentemente jogadores ... Eu senti que o produto, e obviamente o que fiz, provou o fato, que o produto estava com um preço tão baixo antes.

Era apenas uma quantia ridícula - US $ 30 para um programa que fazia o que esse programa em particular fazia era ridículo.

Mas o cara que a desenvolveu - tudo o que lhe era justo, ele fez um excelente produto lá, ele desenvolveu um excelente produto, mas ele realmente não tinha muita ideia de marketing.

Suas idéias eram manter o preço baixo e vender grandes volumes dele. Bem, eu vim e usei o mesmo sistema que usei com todos os meus negócios off-line, e é um sistema simples que eu colocaria em prática com qualquer negócio on-line ... Percebi que poderia vendê-lo por muito preço mais alto e ainda vender o volume também, exatamente o que fizemos.

Na seção a seguir da entrevista, o Sr. X fala sobre como ele montou facilmente uma franquia comercial que vendeu com muito sucesso por pouco menos de US $ 4.000, muitas e muitas vezes:

Esse negócio - deixe-me explicar ... esse negócio, envolvia informações que eram de domínio público e prontamente disponíveis.

Essas informações precisavam ser acessadas cada vez que um imóvel era comprado e vendido em qualquer lugar do país. Então você pode entender que o mercado para este produto era absolutamente enorme.

Mas, devido à natureza do negócio, ele precisava ser operado logisticamente em uma base local. E é aqui que a rede de franqueados que montei foi de vital importância para o bom andamento dos negócios.

Como eu disse, as informações necessárias estavam prontamente disponíveis e, por envolver o trabalho em conjunto com a profissão de advogado, as informações tinham que ser reunidas e apresentadas de uma maneira muito precisa e consistente.

Todas as formas legais e o software necessário para administrar os negócios estão incluídos no pacote comercial. Isso ajudou a simplificar o processo, tornando-o mais lucrativo para os franqueados e, usando todas as informações que eu forneci sobre como operar seus negócios, os ganhos na região de US $ 3.500 a US $ 4.000 por semana eram realisticamente alcançáveis.

Era um negócio muito fácil para as pessoas operarem. Como eu disse, o negócio envolvia informações que eram de domínio público.

Muitos escritórios de advocacia se comprometeram a ... digamos assim - como eu disse toda vez que um imóvel era comprado ou vendido no país, essas informações tinham que ser apresentadas. Agora, isso foi feito principalmente ao longo de dezenas de anos ... foi realizado pela profissão de advogado.

Mas, é algo que eles realmente não querem fazer. Ficaram felizes em entregá-lo a um agente independente, com quem pudessem trabalhar, que pudessem reunir todas essas informações e fornecê-las, para que pudessem apresentá-las ao cliente (a pessoa com quem estavam lidando com o problema). compra ou venda da propriedade para) ... seu tempo foi gasto melhor fazendo outras coisas, eles não queriam enviar alguém para obter todas essas informações, então foi aí que meus franqueados entraram em cena.

Eles estavam muito felizes e foi muito lucrativo para eles coletar essas informações. Eles podiam fazer entre quatro, cinco, dez delas por dia e não demoravam mais (por causa do software que eu lhes forneci) mais de algumas horas para reunir todas essas informações.

Portanto, era um negócio muito lucrativo para uma quantidade relativamente pequena de trabalho.

Na seção a seguir da entrevista, o Sr. X fala brevemente sobre como ele comercializou a oportunidade de franquia:

Antes de tudo, olhei para o tipo de pessoa que pensei que estaria operando esse negócio.

Fui bastante seletivo nas publicações - novamente, usei meu sistema para promover qualquer negócio off-line que eu criei: eu anuncio off-line.

Muitas pessoas parecem olhar para mim como se eu tivesse duas cabeças quando digo que anuncio off-line, mas acredite: funciona muito bem em muitos casos e funcionou muito bem nisso.

Fui seletivo em relação a onde anunciei o negócio - anunciei em algumas revistas de luxo e jornais semanais e enviei às pessoas todas as informações. 

Ele explicou como o sistema funcionava, - mostrou a eles como o sistema funcionava ... apenas o levou a partir daí.

Era um negócio muito lucrativo para os franqueados, com relativamente pouco trabalho envolvido.

Na seção a seguir da entrevista, o Sr. X fala sobre como ele construiu um negócio na Internet com mais de US $ 100.000 por mês em vendas (principalmente lucro) em apenas alguns meses, com muito pouco investimento inicial:

Deixe-me explicar como isso aconteceu - um colega meu me mostrou um negócio na Internet que estava ganhando muito dinheiro e percebi que eu mesmo poderia fazer isso.

Bastante atrevido, eu sei - então, depois de algumas pesquisas, peguei o mesmo modelo de negócios, fiz alguns pequenos ajustes para se adequar ao meu produto, escrevi a cópia de vendas e o resto é história.

Na época, meu parceiro de negócios e eu começamos com duas linhas telefônicas, duas canetas e blocos no colo, e foi isso.

Tínhamos um pequeno computador de segunda mão que compramos em uma loja de computadores local. Não tínhamos processamento de cartão de crédito - quando olho para trás agora, não consigo acreditar em como os negócios decolaram.

Ok - o tempo era importante porque estava na época da bolha das pontocom. Todo mundo queria ficar on-line, mas o modelo de negócios que eu realmente acabei de usar e adaptar do modelo de negócios de outra pessoa.

Há um velho ditado que não existe - se não está quebrado, não conserte.

Se você encontrar um bom modelo de negócios, faça o que eu faço - olhe para ele, pense "sim, está funcionando - talvez eu possa colocar um pequeno ajuste aqui e ali".

Não estou dizendo para copiar os negócios de outra pessoa, mas adote o modelo deles, se estiver funcionando.

Foi o que eu fiz - peguei esse modelo de negócios que vi que estava funcionando e funcionando muito bem, mas sabia que, adicionando alguns ajustes aqui e ali, era possível fazê-lo funcionar melhor, e foi exatamente o que aconteceu.

E o telefone começou a tocar e, novamente, anunciamos offline. O telefone começou a tocar na quinta-feira na hora do almoço - a publicação saiu às quintas-feiras ... ... e ficou absolutamente louca.

Enviamos pessoas ao site para ler a cópia que colocamos lá em cima. Não tínhamos como ganhar dinheiro - na época, não tínhamos cartão de crédito, estávamos apenas pedindo às pessoas que nos enviassem cheques, ordens postais, dinheiro em envelopes registrados ... simplesmente veio à tona porta.

E isso foi no período de outubro - em fevereiro ou março, tínhamos uma equipe de quatro pessoas e faturamos mais de US $ 100.000 por mês com facilidade, com a maioria sendo lucro.

Na seção a seguir da entrevista, o Sr. X fala sobre o que ele acha que são alguns dos obstáculos mais importantes a serem superados ao iniciar e construir um negócio bem-sucedido e os tipos de negócios a serem evitados (ele costumava ser dono de bares e NÃO recomenda que os negócios ):

Eu acho que, sem parecer muito presunçoso, o problema com muitas pessoas é que elas têm visões pessimistas das coisas. Eles se resignam à derrota antes mesmo de começar.

Eles analisam um empreendimento comercial, sentam-se e tentam se convencer por que não é para eles ou por que não vai funcionar. Eles acham difícil compreender que outros estão fazendo fortunas absolutas, online ou offline.

Acho que devo ter ouvido todas as desculpas sob o sol nos últimos vinte anos ímpares sobre o motivo de os negócios de alguém não estarem funcionando:

"Se eu fosse mais jovem"

"Se eu fosse mais velho"

"Se eu tivesse mais tempo"

"Se eu pudesse ter certeza do sucesso"

"Se eu tivesse mais sorte" - essa é boa.

"Se ao menos eu tivesse mais dinheiro" - isso é realmente bom.

"Se eu tivesse mais confiança"

"Se ao menos eu pudesse começar" - bem, faça isso. Apenas faça.

"Se ao menos eu pudesse sair da dívida" - bem, o que se segue - se você sair e iniciar o negócio, normalmente descobrirá que isso o deixará sem dívidas.

É realmente a maioria das pessoas - o que elas realmente estão dizendo é "se tudo fosse entregue a mim em uma bandeja de prata, eu teria a chance de acertar"

Bem, não será tudo entregue a você em uma bandeja de prata, não importa o que alguém diga, haverá algum trabalho envolvido na administração de uma empresa de sucesso, são apenas vários graus de trabalho.

O que eu tento e faço é procurar empresas que possam ser muito bem-sucedidas e lucrativas, mas que tenham o mínimo de desempenho possível. Se algo puder ser feito no piloto automático, eu o farei no piloto automático.

Porque acredite em mim - se houver publicanos ouvindo, eles entenderão do que estou falando - se você realmente quiser trabalhar duro, arrume um pub. E se você realmente quer trabalhar duro, arrume um pub no campo.

Um desses idílicos pubs de países em que todos dizem "gostaria de me aposentar".

Dê um mês e você verá o que é o trabalho - dezoito horas por dia, sete dias por semana. Você não precisa fazer isso com negócios on-line - se você acertar, eles podem ser extremamente lucrativos e, na verdade, é obsceno a pequena quantidade de tempo que você tem para investir em muitas dessas empresas pela quantia que você gasta. pode sair deles.

Na seção a seguir da entrevista, o Sr. X fala sobre o tipo de programas de treinamento e oficinas de trabalho que ele administra:

Sim, eu opero um programa de treinamento. Louis, como você sabe, e eu também faço alguns seminários / workshops várias vezes por ano.

Eu mantenho isso no máximo em trinta, porque simplesmente não acho certo que as pessoas devam ... pode ser bastante intimidante para alguém que talvez não esteja on-line, que não tenha muitos negócios e que não não quero sentar lá, levantar a mão e fazer perguntas diante de cem ou duzentas outras pessoas, por isso mantenho as oficinas pequenas.

Também administro um programa de treinamento, como dissemos, e tenho certeza de que, se as pessoas estiverem interessadas, tenho certeza de que você fornecerá mais informações.

Na seção a seguir da entrevista, o Sr. X fala sobre o que as pessoas podem esperar quando comparecerem às oficinas de pequenos grupos:

Sim, eu estou em contato, por causa da experiência e porque já estou aqui há algum tempo (embora pareça muito mais jovem, eu sei) e me mantenho a par do que está acontecendo, então sim, é claro, além da minha experiência , quando as pessoas vêm às minhas oficinas, elas saem no final do dia com grande parte da minha experiência e muitas outras dicas, técnicas e profissionais de marketing, além de empresas já prontas para começar a trabalhar no mercado. no dia seguinte

Eles não precisam organizar os negócios - eu os organizo, mostro como administrá-los, eles literalmente saem da minha oficina à noite e podem começar seus negócios no dia seguinte.
